
ENJEUX IDEEsAPPROCHE IMPACT EXPERTS

1 
Avez-vous un processus de planning S&OP en routine hebdo­
madaire pour aligner tous vos services et tous vos fournisseurs ? 

2 
Votre stratégie est omnicanal, vos différents services collaborent 
de manière fluide et les gains sont constants 

3 
Le niveau de reporting et de granularité des données utilisées est 
adapté à vos challenges de profitabilité 

4 
Utilisez-vous toutes les données pertinentes à votre disposition, 
y-compris les données clients et fournisseurs ?

5 
Votre taux de service est perçu comme sastifaisant pour tous vos 
clients interrogés régulièrement à ce sujet 

Vos lead-times fournisseurs et internes vous permettent d'avoir 
6 une rotation de l'inventaire supérieure à 3,0 en réaction aux va­

riations de la demande client 

7 

Vous réduisez constamment le stock de produits finis et vous 
collez à la demande client compte tenu des approvisionnements/ 
productions nécessitant un temps long ? 

Etes-vous en capacité suffisante et constante de livrer à temps 
8 

vos clients et de répondre à la demande sur les réseaux sociaux? 

9 

10 

-

Définissez-vous et communiquez-vous sur votre stratégie sup­
ply-chain comme un avantage concurrentiel en interne comme 
auprès de vos fournisseurs ? 

Vous tirez le maximum de votre inventaire en le rendant dispo­
nible à la vente quelque soit l'endroit où il se trouve 

Nombre total de OUI� 

Compléter le questionnaire en ligne et 1..1� 
obtenir un diagnostic personnalisé > 

�
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